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[ΩŞƴŜǊƎƛŜ ǳƴ ǎŜŎǘŜǳǊ Ŝƴ Ƴǳǘŀǘƛƻƴ

Comment revoir les modèles et inventer demain ? 

Accroissement des flux de nouvelles 

connaissances, open innovationé

Nouveaux modèles de R&D 

Smart-metering, smart-grids, blockchain, 

big data, internet des objets, véhicules 

électriques, Stockageé

Technologies 

Ouverture des marchés, fin des tarifs 

réglementés, fin des tarifs dôachat EnR, marchés 

de capacité

Un contexte réglementaire en évolution 

Marché électrique européen, Prix des matières 

premi¯res, volatilit® des march®sé

Environnement économique incertain 

Demand response, tarification dynamique, 

services efficacité énergétique, plateformes 

digitales, autoconsommationé

Nouveaux services ou modèles 

Agrégateurs, entreprises du digital, start-upé

Nouveaux acteurs 

Enjeux climatiques, rôle accru des territoires, 

développement des EnRé

Transition énergétique 



Notre offre 
¦ƴŜ ŜȄǇŜǊǘƛǎŜ ŘŜ ƭΩƛƴƴƻǾŀǘƛƻƴ Řŀƴǎ ƭŜ ǎŜŎǘŜǳǊ ŘŜ ƭΩŞƴŜǊƎƛŜ



Expertise

Réseaux énergétiques 

intelligents

Efficacité énergétique

Energie dans le bâtimentEnergies renouvelables

Une vision globale sur ǘƻǳǘŜ ƭŀ ŎƘŀƞƴŜ ŘŜ ǾŀƭŜǳǊ ŘŜ ƭΩŞƴŜǊƎƛŜ

Energies conventionnelles Stockage dô®nergie



Une offre intégrant toutes les étapes clés delôinnovation

Sécuriserles financements
Elaborer une stratégie 

ŘΩƛƴƴƻǾŀǘƛƻƴ ƻǇŞǊŀǘƛƻƴƴŜƭƭŜ

1 3

Construire les projets 

2

Piloter les projets

4

Notre apport

Á Etat ŘŜ ƭΩŀǊǘ ϧ benchmarks

Á Etudes conceptuelles et 
stratégiques

Á 5ŞǾŜƭƻǇǇŜƳŜƴǘ ŘΩƻǳǘƛƭǎ 
ŘΩŀƴŀƭȅǎŜ ǘŜŎƘƴƛŎƻ-
économique sur mesure

Á Analyses de marchés

Á SǘǊŀǘŞƎƛŜ  ŘΩŀŎŎŝǎ ƳŀǊŎƘŞ Ŝǘ  
business model

Notre apport

Á wŞǎŜŀǳ ŘΩŀŦŦŀƛǊŜǎ Ŝǘ Ǿƛǎƛƻƴ 
ŘΩŜƴǎŜƳōƭŜ όǘŜŎƘƴƻƭƻƎƛŜΣ 
financière, marché)

Á Identifier des technologies 
pertinentes

Á Mobiliser des partenaires clés 
industriels et R&D

Á Structurer des projets

Notre apport

Á Ingénierie financière de 
ƭΩŜƴǘǊŜǇǊƛǎŜ ƛƴƴƻǾŀƴǘŜ

Á ±ƛǎƛƻƴ ŎƭŀƛǊŜ ŘŜ ƭΩŞŎƻǎȅǎǘŝƳŜ 
de financement

Á Identifier les outils les plus 
adaptés

Á Rédaction des dossiers et des 
Ǉƭŀƴǎ ŘΩŀŦŦŀƛǊŜǎ

Á Piloter les relations financeurs

Notre apport

Á Management de projets 
collaboratifs

Á Outils de pilotage adaptés

Á Garantir un avancement 
conforme aux objectifs

Un interlocuteur  pour concourir à la réussite de votre projet



Exemples 
Analyse de marché - Etudes conceptuelles ςConception, 
financement et pilotage de projets - Formations



Exemples dôinterventions (1) 

Pilotage de projet
Client : start-up

Pilotage des travaux de R&D 
(modélisation, conception)

Prototypage

D®veloppement dôun banc dôessai et 
conduite des expérimentations

Adaptation de la technologie à 
lôenvironnement concurrentiel

Pilotage de la politique de propriété 
intellectuelle

Analyse de données 
énergétiques 
territoriales
Clients : Collectivités

Elaboration dôoutils dôanalyse des donn®es 
énergétique et de visualisation sur mesure

Contribution active ¨ lô®laboration des 
politiques énergétiques et visualisation leur 

impact

Etude stratégique et conceptuelle 
approfondie

Définition de projets adaptés aux enjeux. 

Etudes de marché 
Marketing de 
lôinnovation

Clients : Start-up

Analyse de la concurrence

Analyse des besoins à lô®chelle 
Européenne

Développement dôoutils sp®cifiques 
dôanalyse de march® et de mod®lisation 

économique

Identification des opportunités de marché

Elaboration de la strat®gie dôacc¯s au 
marché et du business model



Exemples dôinterventions (2)

Efficacité énergétique 
dans le secteur 

résidentiel
Client : Fournisseur dô®lectricit® alternatif

Conception dôune offre de fourniture 
dô®lectricit® innovante pour le secteur 

résidentiel

Elaboration du business plan

Rédaction du dossier de financement

Dépôt du dossier 

Energie marines
Client : Start-up

Structuration et  montage du projet

Analyses marchés et élaboration du 
business plan

Rédaction du dossier de financement

Energie renouvelable et 
flexibilité de la demande

Client : Start-up

Etude strat®gique dôune nouvelle solution 
de commercialisation de lô®lectricit® en lien 

avec une production dô®lectricit® 
intermittente. 

Conception de lôarchitecture technique et 
du mod¯le dôaffaire en lien avec des  

partenaires agrégateurs et fournisseurs de 
technologies



Réseaux électriques 
intelligents

Clients : énergéticiens (majors), start-ups

Coordination des réponses à des AMI ADEME

Positionnement stratégique

Recherche de partenaires technologiques

Montage des projets

Elaboration des plans dôaffaires

Relations institutionnelles (Ministères, CGI)

Pilotage des auditions et suivi des conventions

Projets financ®s par lôADEME et 

les Investissements dôAvenir

Stratégie R&D
Client : Utilities au Moyen-Orient

Mission dôappui pour la d®finition et la mise 
en îuvre de la strat®gie de R&D

Analyse des mod¯les dôorganisation et 
recommandations

Benchmark international

Mise en place du portfolio de projets

Eolien
Client : Cluster de R&D

Vision stratégique

Mise en place des partenariats stratégiques 
avec les acteurs clés 

Organisation dôun colloque dôenvergure 
nationale mobilisant les acteurs clés de la 

R&D publique et industrielle

Plan stratégique opérationnel

Animation des groupes de travail 

Exemples dôinterventions (3)



Exemples dôinterventions (4) 

Groupes de travail 
Formation

Clients : Groupement professionnel  et 
Centre de formation dôexcellence

Animation du groupe de travail ENR et
stockage de lô®nergiede la Fondation
Tuck.

Participation au groupe de travail
« Réseaux électriques intelligents » dans
le cadre du plan « Nouvelle France
industrielle »

Formation : Les modèles économiques
émergents dans les smart-grids

Microgrid ¨ lô®chelle 
dôune zone portuaire

Client : Port français

Etat de lôart ¨ lô®chelle Europ®enne

Analyse des données énergétiques, 
environnementales et économiques du port

Cadrage dôun projet

Recherche de partenaires et structuration 
dôun consortium

Formalisation dôun projet dans le cadre des 
Investissements dôAvenir

Stockage de lô®nergie
Clients : Energéticiens, PME, Centres de 

recherche, Start-ups, Grands groupes

Coordination des réponses aux appels à
projets (ANR, ADEME, Concours Mondial
delôInnovation,BPI France)

Montage des projets

Benchmark

R®daction des ®tats de lôart

Positionnement marché

Formalisation des dossiers

Projets sélectionnés et financés 
dès la première année



Qui sommes-nous ? 
Une équipe à forte valeur ajoutée et reconnue



Qui sommes nous ?

Jean-François Le Romancer

Fondateur - Dirigeant

Damien SPUDIC

Ingénieur consultant

Damien Spudic est ingénieur de lôEcoleCentrale de Paris et titulaire dôunMaster Recherche en

Energie. Il a rejoint Keynergie après cinq années dans lôindustriepétrolière chez Saipem et Total

où il a réalisé de nombreuses études conceptuelles pour le développement de nouveaux champs.

Il intervient à présent dans les domaines des réseaux énergétiques intelligents, le stockage de

lô®nergie,les EnR et dans le secteur delôefficacit®énergétique.

Passionné de nouvelles technologies et attentif à leur impact pour relever les défis du 21ème

siècle, Damien sera force de proposition pour mettre en avant vos innovations sur le marché.

Jean-François Le Romancer, fondateur et dirigeant de Keynergie, est titulaire d'un doctorat en

«Aérodynamique, Combustion et Thermique » réalisé à lôENSMAà Poitiers, il est également

diplômé de l'IAE (gestion et administration des affaires) et auditeur de lôIHEDNCHEAr. Il

possède plus de vingt années dôexp®rienceen recherche et innovation dans le domaine des

technologies de lô®nergieà travers un parcours varié : en recherche au sein dôIFPEN,en

financement de projets de RDI à la DGEC et chez BPI France et dans lôindustriesur les

marchés de lô®lectricit®chez Poweo Direct-Energie. Jean-François est un spécialiste de

lôing®nieriefinancière de lôentrepriseinnovante, du marketing de lôinnovationet des technologies

delô®nergies.



Notre valeur ajoutée en résumé  

Un accompagnement à chacune des ®tapes cl®s de lôinnovation poursécuriser 
vos projets

Une expertise approfondie des enjeux techniques, réglementaires et financiers au 
service de votre stratégie

Une équipe ayant une expérience avérée de la recherche et de lôinnovation

Une équipe attentive aux enjeux opérationnels et à vos spécificités

Des relations de confiance avec lô®cosyst¯me de la recherche et de lôinnovation

Une vision globale et unr®seau dôaffaires sectoriel dôexceptionpour contribuer à 
votre succès



Récentes interventions publiques


